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Optimiser le procédé de package de ses colonnes

de chromatographie pour augmenter sa capacité de

production, c'est possible ?
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POURQUOI NOUS
AVOIR CONSULTE ?

Un laboratoire de biotechnologie souhaite
augmenter sa capacité de production. Le
procédé de package-dépackage de ses
colonnes de chromatographie, long et peu
flexible, figure parmi les limites de capacité
identifiées du process.

Le besoin de ce client consiste a identifier
I'ensemble des actions d'optimisation
envisageables et |'effort de mise en place
associe.




LA SOLUTION QUE
NOUS AVONS IMAGINEE

L'équipe AKTEHOM a fait une étude approfondie du
procédé en place et interrogé |'ensemble des
acteurs concernés (techniciens, planneur, experts...)
afin d'identifier les principales pistes d'optimisation.

Les gains, colts et risques (finance, ressource et
temps) de chaque piste ont été étudiés, puis ces
optimisations ont été classées par phase
d'implémentation selon le gain apporté, I'effort et la
complexité de mise en place. Une feuille de route a
court, moyen et long terme a été proposée a notre
client.




NOTRE SOLUTION
A-T-ELLE REPONDU
AUX ATTENTES DE CE
CLIENT ?

"L'équipe a compris comment présenter
la problématique et les différents angles
(colt, durée, ressources...) notamment
sur un périmetre complexe. La
documentation fournie est claire, bien
structurée, et concise.”

Manager de I'unité package




UN MOT DE
NOS EXPERTS ?

“Nous avons assisté a chaque étape
du procédé et échangé avec
I'ensemble des services impliqués, ce
qui nous a permis de comprendre au
mieux le procédé, ses tenants et
aboutissants et d'identifier les
problématiques associées.

Le travail en équipe Aktehom nous a
permis de confronter nos idées et
d’enrichir la feuille de route transmise
a notre client en abordant les
problématiques rencontrées sous
plusieurs angles complémentaires. “

Emilie

Consultante

Laure

Consultante
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Pour en savoir plus sur
nos expertises, rendez-vous
sur notre site internet
www.aktehom.com




